B Underviser Liselotte Bauer Mols hjelper iverksatterne med at udarbejde en sakaldt gameplan, der skal fa deltagerne til at
satte sig nogle specifikke mal for deres virksomheder. | forlgbet har iverksatterne mulighed for at fa rad og vejledning.

Iveerksaettere skal
selge oplevelser

B AEroske ivaerksaettere far hjaelp til at gore sig
synlige og udvide deres forretningskoncepter

Krp: Sammenlignet med for-
retningsdrivende andre ste-
der, har de wmreske ildsjzle,
der beslutter sig for at starte
en forretning op, et spinkelt
kundegrundlag. Derfor skal
de wudnytte samarbejdsmu-
ligheder med andre iverk-
settere og udvide forretnin-
gen, mener konsulent Hanne
Raunsmed.

Hun er tovholder pa de
uddannelsesforlab som er-
hvervsudviklingsprogrammet
Boast Sydfyn  udbyder il
iverksettere,

- Pa Fro er der mange, der
salger oplevelser, for eksem-
pel cykelture, og det er der
en kort seson for. Men man
kan udvide smsonen ved for
eksempel at samarbejde med
forretningsdrivende pa fast-
landet, siger Hanne Raun-
smed.

Boost  Sydfyns  uddan-
nelsesforleb legger vaegt pa
forskellige aspekter af livet
som forremingsdrivende, og
deltagerne har vidt forskel-
lige baggrunde og erfarings-
grundlag. De forste hold star-

tede 1 august 2011 og i ar er
108 nye iverksertere blevet
optaget, hvoraf 20 er fra Ere.

I ar bliver der lagt swmrlig
vaegt pa netvaerk, og blandt
deltagerne er der ogsi en for-
ventning om, at de igennem
uddannelsesforlabet kan fin-
de nye samarbejdspartnere
og blive bedre til markedsfo-
ring.

Synlighed er vigtigt
Anita Sofia Nielsen er en af
eens nye iverksettere, der
onsker sig at kunne leve af at
flette tasker. Men hun tlby-
der ogsa kurser, hvor hun vil
lere hindverket fra sig.

- Det er mere end bare et

produkt. Pa kurserne far man
en oplevelse og en mulighed
for at fordybe sig i hindvier-
ket, siger Anita Sofia Jensen.

Hun er uddannet prdagog
og psykoterapeut, men ved
arsskiftet besluttede hun sig
for at satse pa sin egen virk-
somhed.

- Det gir fremad, men det
tager tid at gere sig synlig, si-
ger hun.

Ulla Norgaard hedder en
anden af deltagerne i boost-
dagen. Hun er indehaver af
Marstal-forretningen  I'ru
Norgaard.

- Jeg haber, jeg kan lere
mere om, hvordan jeg kan

bruge medier og markedsfo-

M| ar deltager 20 ®rgske iveerksattere i erhvervsudviklings-
programmet Boost L.1.

ring, siger Ulla Norgaard.

Selvom der er udfordringer
ved at vare forretningsdri-
vende pi /Ero, s er der ogsa
fordele ved at drive forret-
ning pa en o. Deltager Chri-
stina Kjerulff, der har tegne-
stuen Artifo, piapeger at det
er nemt at skabe et netvark,
fordi alle kender hinanden.

- I en storby ville man jo
nok drukne, men her kender
alle hinanden, siger hun.

Tekst og foto: Pernille
Guldbzk Rasmussen

pegrafande

Om Boost Sydfyn

Boost Sydfyn er et erhvervs-
udviklingsprojekt, der dakker
Faaborg-Midtfyn, Svendborg og
Langeland og /&ra.

Boost Sydfyn tilbyder et ni
maneders uddannelsesforlgb,
der blandt andet le=gger veegt
pa forretningskancepter, virk-
somhedsorganisation, drift og
kunderelationer.

Alle ivaerkszettere kan sage
om optagelse og det er graris at
deltage.

Malet med Boost Sydfyn er at
der skal vaere 20 procent flere
ivaerkszttere pa Sydfyn i 2014.




